
محمد معين

 »تبليغ سلبريتي اعتبار نيست«
 امضا كوروش كمپاني!

حاش�يه‌هاي »كوروش كمپان�ي« گويا پايان�ي ن�دارد، تازه‌ترين 
جنجال اين فروش�گاه ب�ه »كلاهب�رداري ح�دود ‌2هزار‌ميليارد 
توماني« معروف ش�ده اس�ت؛ داس�تاني كه يك س�ر آن را افراد 
موسوم به »سلبريتي‌ها« تش�كيل مي‌دهند، چه آنكه با تبليغات 
رنگارنگ م�ردم را به خري�د از اين فروش�گاه تش�ويق كردند و 
س�رانجام س�لبريتي‌ها و فروش�نده‌ها س�ودهاي كلان به جيب 
زدند و ح�الا مردمي مانده‌اند كه سرش�ان كلاه رفته اس�ت؛ نه به 
آيفون رس�يده‌اند و نه دست‌ش�ان به كلاهبردار فراري مي‌رسد! 
س�لبريتي‌‌ها نيز در س�كوت فرو رفته‌اند و ش�ايد س�رگرم خرج 
پول‌هايي هس�تند كه با كلاهبرداري از مردم به دست ‌آمده است!

     
به گفته كارشناسان حقوقي، افراد مش��هور نمي‌توانند از صدمه‌اي كه 
به نوعي با تبليغات آنها به مردم زده شده است، شانه خالي كنند، چون 
همه كس��اني كه تبليغات كرده‌اند، در اين ماجرا مس��ئوليت حقوقي 
دارند. مسئوليت حقوقي يعني مي‌شود به‌ طرفيت آنها هم دادخواست 
داد و يك راه آن است كه مي‌توان سلبريتي‌ها يا صداوسيما را به ‌علت 
واردكردن ضرر و زيان و بابت مسئوليت مدني، تعقيب حقوقي كرد. به 
اعتقاد آنها سلبريتي‌ها و تبليغات‌كنندگاني را كه باعث ضرر و زيان به‌ 
مردم و خريداران شده‌اند، مي‌ش��ود به‌ دادگاه كشيد و از آنها خسارت 

گرفت. 
   كلاهبرداري به شيوه »پانزي«

برخي از مردم فريب خورده و به كالاي مورد علاقه نيز دست نيافته‌اند و 
از اين به بعد هم بايد در مراجع قضایي دنبال حقوق از دست رفته خود 
باش��ند، در اين ميان كلاهبردار با وعده‌هاي رنگي اما پوشالي توانسته 
با ارزان‌فروشي يك كالاي گران‌قيمت س��ود زيادي را كسب كند كه 
البته اين دست از كلاهبرداري‌ها تازه نيس��ت و هر چند وقت يك بار 
چنين كلاهبرداري‌هايي رسانه‌اي مي‌ش��ود كه اين بار در تلفن همراه 

بوده است. 
ش��يوه‌اي كه اين كلاهبردار از آن استفاده كرده است، به كلاهبرداري 
»پانزي« معروف اس��ت، البته طرح پانزي يك طرح سرمايه‌گذاري با 
وعده‌ بازگشت سرمايه سريع و زياد براي س��رمايه‌گذاران اوليه است. 
در واقع اين طرح نوعي كلاهبرداري است كه در آن كلاهبرداران وعده 
بازگشت سرمايه و سود زياد و سريع را به سرمايه‌گذاران مي‌دهند. اين 
كلاهبردار براي جلب نظر عده‌اي به ش��يوه‌هاي تبليغاتي هم متوسل 
شده است كه از جمله آن استفاده از افراد مشهور بلاگرها، فوتباليست‌ها 
و هنرپيشه‌هاست تا نظر آن عده را براي سرمايه‌گذاري و خريد گوشي 

ارزان‌تر بفريبد. 
اين شركت از ابتدا با استفاده از تبليغ افراد مشهور ادعا كرده است گوشي 
آيفون13 را كه در بازار داخلي خود كشور توليدكننده‌اش يعني چين 
20ميليون تومان تمام مي‌شود و در بازار 35 تا 40ميليون تومان فروش 
مي‌رود، ‌20ميليون تومان يعني به قيمت همان كشور مبدأ بعد از يك 
ماه تا 45روز به دست مشتريان برساند. به گفته رسانه‌ها اين فروشگاه 
به گونه‌اي قراردادهاي خود را تنظيم مي‌كرده است كه در صورت تأخير 
هم با اتهام روبه‌رو نشود و اين كار جذب سرمايه را نه در چند روز بلكه در 
10ماه انجام داده و اين تأخير براي جلب مشتريان و جلب اعتماد آنها 

از طريق تبليغ بوده است. 
به گفته كارشناسان اين شركت با نحوه تبليغات كه ابزار مؤثري است، 
آشنا بوده و از اين ابزار به نفع خود به درستي بهره برده است، از اين رو 
با زيركي توانسته است پاي افراد مش��هور را به اين موضوع باز كند و از 

طريق اين افراد به مشتريان خود القا كند شركت معتبري است. 
   بي‌توجهي به هشدارها 

گفته مي‌شود پيش از اين برخي رس��انه‌ها از قول ناظران بازار درباره 
ش��ائبه كلاهبرداري فروش آيفون آن هم به نصف قيمت هشدار داده 
و اعلام كرده بودند اين نوع جذب س��رمايه بوي كلاهبرداري مي‌دهد 
اما طمع سود بيش��تر باعث شده اس��ت، عده‌اي فريب اين فروشگاه را 
بخورند. يكي از خبرگزاري‌ها در اين باره از قول ناظران بازار نوشته است: 
»شركت مذكور روش »شركت‌هاي پانزي« را در پيش گرفته است. به 
اين صورت كه با يك سرمايه گس��ترده فعاليت خود را شكل مي‌دهند 
و با دريافت پول از مردم، به وعده‌ه��اي قبلي خود ترتيب اثر مي‌دهند 
و اين روش را تا آنجا ادامه مي‌دهند كه با كمبود ورود سرمايه از سوي 

مردم مواجه شوند.«
 به گفته كارشناسان، امروزه اکثر شركت‌هایی که به درستي هم فعاليت 
مي‌كنند، از روش پانزی استفاده میک‌نند، البته كم نيستند از اين دسته 
شرکت‌ها كه در شبكه‌هاي خارجي مانند ايسنتاگرام فعال هستند كه 
اين نوع فعاليت در بخش كفش، لباس و لوازم خانگي است و با معرفي 
كالا‌ها در صفحه خود از كاربران مي‌خواهند قيمت كالا را پيش از تحويل 
كالا پرداخت کنند و طی مدت دو ماه آنها آن كالا را از كشورهاي ديگر 

وارد میک‌نند و به دست آنها مي‌رسانند. 
در حال  حاضر پليس امنیت پيگير تخلفات فروشگاه »كوروش كمپاني« 
است و پرونده قضایي در این مورد تشكيل شده است و عده‌اي دستگير 
شده‌اند، همچنین فروشگاه پلمب شده اس��ت. به گفته كارشناسان، 
طرح‌هاي پان��زي خصوصيات مش��تركي دارند ك��ه مي‌توانند مانند 
هشداردهنده باشند. وقتي حساسيت بيش��تري درباره اين هشدارها 
داشته باشيد و نش��انه‌هاي مختلف را با هوش��ياري بررسي كنيد، به 
‌راحتي مي‌توانید كلاهبرداري را كه از شيوه پانزي بهره مي‌برد و وعده‌ 
نرخ بازگشت سرمايه بالا و بدون ريسك را به مشتريان خود مي‌دهد، 

تشخیص دهید.
بايد گفت هيچ طرح س��رمايه‌گذاري كوچك يا بزرگ بدون ريس��ك 
نيست. هر چقدر امكان س��ودآوري يك طرح بيشتر باشد، بدون شك 
ريس��ك آن هم بالاتر مي‌رود، بنابراين هرگاه طرحي را به شما معرفي 
كردند كه ضمانت سود بالا و بدون ريسك داش��ت، حتماً به آن شك 
كنيد. يك طرح سرمايه‌گذاري درست، در هر زمينه‌اي كه باشد همواره 
فرازونش��يب‌هاي مختلفي تجربه مي‌كند. تقريباً مي‌‌توان گفت محال 
است وارد نوعی سرمايه‌گذاري شويد که هميشه روي شيب صعودي 
حركت كند و به شما سود دهد. هرگاه متوجه شديد، يك پروژه بدون 
توجه به شرايط بازار، به ‌صورت مداوم روند مثبتي را تجربه مي‌كند، در 
سرمايه‌گذاري در آن ترديد كنيد. رسمي‌بودن و ثبت‌شدن يك طرح 
مي‌تواند درصد اطمينان قابل قبولي درباره صحت آن به شما بدهد. اگر 
گردانندگان يك پروژه حاضر به معرفي خود نبودند و از هويت جعلي 
اس��تفاده كردند، به پروژه ش��ك كنيد، )البته هر چند اين مورد ثبت 
رسمي بود، ولي ديگر موارد را دارا نبوده اس��ت.( هر سرمايه‌گذاري يا 
هر طرحي كه دنبال سرمايه‌گذار مي‌گردد، بايد يك هدف مشخص و 
تعريف‌شده داشته باشد. مادامي كه يك پروژه و هدف آن را كامل متوجه 
نشده‌ايد، سرمايه‌گذاري در آن يك اشتباه است و مي‌تواند تله‌اي براي 
به دام انداختن سرمايه‌هاي شما در طرح پانزي باشد. نقد‌شوندگي در 
سرمايه‌گذاري بسيار مهم است. در واقع يك پروژه سرمايه‌گذاري هر 
چقدر نقدشوندگي بالايي داشته باشد، اعتبار بيشتري هم دارد. در يك 
پروژه‌ معتبر، شما قاعدتاً نبايد براي نقد كردن سرمايه خود دچار مشكل 
شويد. اگر با وعده‌ بازدهي بيشتر، پروژه مانع نقدشدن دارايي‌تان شد، 

احتمالاً در دام يك طرح پانزي افتاده‌ايد. 
ح��الا ك��ه داس��تان »ك��وروش كمپان��ي« داغ اس��ت، باي��د همه 
تبليغ‌كننده‌هاي اين كلاهبرداري پاس��خگو باش��ند ت��ا حداقل اين 
موضوع روشن شود كه اگر يك سلبريتي موضوعي را تبليغ مي‌كند، 
الزاماً قابل اعتماد نيست و بايد از اين مرحله عبور كنيم كه تبليغ يك 

سلبريتي »اعتبار« تلقي مي‌شود.

تجديد مناقصه عمومى يك مرحله اى   با  ارزيابى كيفى به شماره آگهى1402/28

شركت آب و فاضلاب جنوبغربى استان تهران(سهامى خاص)    

شركت آب و فاضلاب جنوبغربى استان تهران به نمايندگى از آب و فاضلاب  استان تهران در نظر دارد مناقصه حفر يك حلقه چاه در بهارستان بدون لوله(بخش چهارم) 
را از طريق سامانه تداركات الكترونيكى دولت(ستاد) به شماره فراخوان 2002050139000103 برگزار نمايد.كليه مراحل برگزارى مناقصه از دريافت اسناد 
مناقصه تا ارائه پيشنهاد مناقصه گران و بازگشـايى پاكت ها از طريق سامانه تداركات الكترونيكى دولت(سـتاد) به آدرس www.setadiran.ir  انجام 
خواهد شد و لازم است مناقصه گران در صورت عدم عضويت قبلى،مراحل ثبت نام درسايت مذكور و دريافت گواهى امضاى الكترونيكى را جهت شركت 

در مناقصه محقق سازند.
  مبلغ برآورد اوليه :18،197،997،480 (هجده ميليارد و يكصد و نود وهفت ميليون ونهصد و نود و هفت هزار و چهارصد و هشتاد) ريال

  مبلغ ضمانتنامه شركت در مناقصه :909،900،000 (نهصد و نه ميليون و نهصد هزار) ريال
  تاريخ انتشار مناقصه در سامانه 1402/11/28 مى باشد.

  مهلت زمانى دريافت اسناد مناقصه از سايت : ساعت 10:00 صبح  مورخ 1402/11/28 الى 1402/12/02 ساعت 19:00
  مهلت زمانى ارائه پيشنهادات :ساعت 14 تاريخ 1402/12/16 

  زمان بازگشايى پاكات  ارزيابى كيفى: تاريخ  1402/12/16مى باشد.
    اطلاعـات تمـاس دسـتگاه مناقصـه گـزار جهـت دريافـت اطلاعـات بيشـتر در خصـوص اسـناد مناقصـه وارائـه پـاكات: آدرس -  تهـران ، كيلومتـر22 جـاده سـاوه 
،شـهرك واوان،بلـوار امـام خمينـى (ره)روبـروى نيـروى انتظامـى حـوزه سـتادى آبفـاى جنوبغربـى اسـتان تهـران – دبيرخانـه                                                                                                                                         

به كدپستى : 3317869371  تلفن : 02156172595 داخلى 136
دارا بودن رتبه 5 كاوشهاى زمينى و سابقه كارهاى مشابه و همچنين ارائه اصل گواهى نامه صلاحيت ايمنى صادره از وزارت كار و رفاه و امور اجتماعى براى 

كليه شركت كنندگان الزامى مى باشد.
http://iets.mporg.ir :سايت ملى مناقصات  

swest.tpww.ir : سايت آبفاى جنوب غربى استان تهران  
www.nww.ir: سايت مهندسى كشور  

نوبت دوم  

تعاونى مسكن كاركنان سپاه امام على بن ابيطالب(ع)  قم  در نظر دارد:

 

  (( هزينه درج آگهى به عهده برنده مناقصه مى باشد))
تعاونى مسكن كاركنان  سپاه امام على بن ابيطالب(ع) قم      تلفن تماس : 09125531667 

1) ترانسفورماتور كم تلفات 1000 كاوا

2) ترانسفورماتور كم تلفات 400 كاوا

3) كابل خود نگهدار 95*4

4) كابل پروتودور آلومينيوم 150+70*3

5) كابل 20 كيلو ولت آلومينيوم 185*1 كراسلينك

6) كابل پروتودور PVC آلومينيوم 240*1 

7) سكسيونر هوايى 

8) انواع تير بتنى گرد 

جهت سـايت شـهرك مسـكونى شـهيد سـليمانى را از طريق مناقصه عمومى تهيه نمايد. لذا  از كليه متقاضيان 
واجدالشرايط دعوت به عمل مى آيد جهت دريافت اسناد مناقصه به آدرس زير مراجعه نمايند : 

قم – شـهرك قدس - انتهاى بلوار وليعصر شرقى - شهرك مسكونى شهيد سـليمانى - ساختمان شهيد سجودى 
قسمت امور قراردادها
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نوبت دوم  

تعاونى مسكن كاركنان سپاه امام على بن ابيطالب(ع)  قم  در نظر دارد:

 

  (( هزينه درج آگهى به عهده برنده مناقصه مى باشد))
تعاونى مسكن كاركنان  سپاه امام على بن ابيطالب(ع) قم      تلفن تماس : 09125531667 

1) ترانسفورماتور كم تلفات 1000 كاوا

2) ترانسفورماتور كم تلفات 400 كاوا

3) كابل خود نگهدار 95*4

4) كابل پروتودور آلومينيوم 150+70*3

5) كابل 20 كيلو ولت آلومينيوم 185*1 كراسلينك

6) كابل پروتودور PVC آلومينيوم 240*1 

7) سكسيونر هوايى 

8) انواع تير بتنى گرد 

جهت سـايت شـهرك مسـكونى شـهيد سـليمانى را از طريق مناقصه عمومى تهيه نمايد. لذا  از كليه متقاضيان 
واجدالشرايط دعوت به عمل مى آيد جهت دريافت اسناد مناقصه به آدرس زير مراجعه نمايند : 

قم – شـهرك قدس - انتهاى بلوار وليعصر شرقى - شهرك مسكونى شهيد سـليمانى - ساختمان شهيد سجودى 
قسمت امور قراردادها

بر اساس گزارش‌هاي رس�يده از بانك مركزي در 
شش ماهه نخست امس�ال 16همت تسهيلات به 
55مجموعه توليدي لوازم خانگ�ي با دهها هزار 
شاغل تخصيص يافته است كه ميانگين سهم هر 
شركت حدود ‌290ميليارد ريال بوده، اين در حالي 
اس�ت كه در همين مدت حدود 2همت به سراي 
ايراني داده شده كه سهم هر شعبه آن ‌50ميليارد 
است. فعالان بازار لوازم خانگي با تأكيد بر اينكه 
اين بازار در دو س�ال اخير راكد‌ترين بوده است، 
اين س�ؤال را مط�رح مي‌كنند كه صاحب�ان اين 
هايپر‌هاي لوازم خانگ�ي با كدام پش�توانه مالي 
مي‌توانند چنين تسهيلاتي دريافت كنند؟ ضمن 
اينكه آي�ا بازار ظرفي�ت افزاي�ش قارچ‌گونه اين 
هايپرها را دارد؟ كنشگران نسبت به بروز بحران 
بزرگ مانند »كوروش كمپاني« ي�ا »چاي دبش« 
در س�ال‌هاي آتي هش�دار مي‌دهن�د و معتقدند 
بانك مركزي بايد با ورود به اين حوزه و بررس�ي 
شرايط تخصيص تسهيلات بانكي به اين هايپر‌ها 
نس�بت به شفاف‌س�ازي و تضييع حقوق س�اير 
فعالان ب�ازار صنعت ل�وازم خانگي اق�دام كند. 

      
شايد براي ش��ما هم اتفاق افتاده باشد كه براي اخذ 
تسهيلات بانكي حتي ارقام بسيار خرد در حد 10 تا 
‌20ميليون تومان، وثايقي مانند سند ملكي يا جواز 
كسب به علاوه ضامن رس��مي به بانك معرفي كنيد 
تا شايد شعب بانك‌ها با پرداخت تسهيلات موافقت 
كنند. آيا اين ش��رايط دش��وار و هزارت��وي دريافت 
تسهيلات بانكي براي هايپر‌هاي لوازم خانگي كه در 
مدت ش��ش ماه 2هزار‌ميليارد ريال فقط از دو بانك 

سپه و اقتصادنوين دريافت كرده‌اند نيز وجود دارد؟
در يك سال گذش��ته، پديده جدیدي به بازار لوازم 
خانگي ايران وارد ش��ده و آن وجود فروش��گاه‌هاي 
بسيار بزرگي است كه با تكيه بر منابع بانك‌ها، اقدام 

به تسهيلات‌دهي به خريداران مي‌كنند. 
شرايط بسيار مناس��ب اين‌گونه فروشگاه‌ها علاوه بر 
تبليغات گسترده تلويزيوني، هر خريدار بالقوه‌اي را 
براي حضور در يك »سرا« يا فروشگاه لوازم خانگي 

وسوسه مي‌كند. 
با توجه به تورم موجود و كاهش قدرت خريد، امكان 
خريد نقدي در سطح لوازم خانگي ديگر تقريباً براي 
بس��ياري از مردم وجود ندارد و اين فروش��گاه‌ها به 
گزينه مطلوبي ب��راي مردم عادي تبديل ش��ده‌اند، 
اين در حالي است كه چنين مكانيسمي، سروصداي 
كسب‌وكارهاي خرده‌فروش لوازم خانگي را بلند كرده 
اس��ت، چراكه آنها معتقدند ام��كان رقابت با چنين 

رانتي را ندارند. 
تورم ۴۰درصدي، حفظ ارزش پول را س��خت كرده 
است، در نتيحه پس‌انداز براي خريد نقدي هم ريسك 

را براي مردم زياد مي‌كند. 
از س��وي ديگر، پروس��ه دريافت وام مانند گذش��ته 
نيست و شرايط دريافت وام براي انجام خريد نقدي 
سخت‌تر شده است، بنابراين حركت به سوي ظهور 
فروشگاه‌هاي اقساطي، از فروشگاه‌هاي بزرگ‌مقياس 
گرفته ت��ا مغازه‌هايي كه مش��غول فروش قس��طي 

هستند، بيش از پيش شدت گرفته است. 
اين فروش��گاه‌ها ابت��دا براي جذب مش��تري، طرح 
فروش اقساطي بلندمدت را اجرا کردند و پس از آنكه 
با معضل دسته‌‌‌چك‌نداش��تن بخش اعظمي از مردم 
مواجه شدند، با همكاري بانك‌ها دست به راه‌‌‌اندازي 
سيس��تمي زدند تا اين معضل نيز براي آنها برطرف 
ش��ود، البته چنين روش��ي مي‌تواند بخش توليد را 
تحريك كند، اما كس��ب‌وكارهاي خرد لوازم خانگي 
در معرض تعطيلي هستند و اين موضوع را مي‌توان از 

ميزان هشدارهايي ديد كه در اين باره داده مي‌شود.
اكبر پازوكي، رئيس اتحاديه فروشندگان لوازم خانگي 
در خصوص تأثير مجتمع‌هاي بزرگ لوازم خانگي بر 
كسادي خرده‌فروشي‌هاي كوچك محلي مي‌گويد: 
متأسفانه با وجود آنكه بارها تأكيد شده است بانك‌ها 
حق بنگاهداري ندارن��د، اما همچنان ب��ه اين مدل 
از فعاليت خ��ود ادامه مي‌دهند. صنف ما با س��اخت 
فروشگاه‌هاي لوازم خانگي مشكلي ندارد اما با مدل 

فروش اقساطي اين فروشگاه‌ها مشكل دارد. 
پازوكي مي‌افزايد: به دليل كاهش قدرت خريد مردم 

به نام قسطي‌فروش��ي شاهد سوءاس��تفاده‌هايي در 
اين خصوص هس��تيم كه با تبليغات عوام‌فريبانه در 
رسانه ملي و بيلبوردهاي ش��هري مردم را به سمت 
اين فروشگاه‌هاي خاص هدايت مي‌كنند و پول‌هاي 

كلاني هم از آنها مي‌گيرند. 
رئي��س اتحاديه فروش��ندگان ل��وازم خانگي تأكيد 
مي‌كند: قدمت صنف لوازم خانگي در مناطق بورس 
و غيربورس به 60سال مي‌رسد و متأسفانه اين روزها 
در حال نابودي اس��ت و تنها در صورتي كه بانك‌ها 
حمايت خود را از بخش توزيع لوازم خانگي به سمت 
توليد لوازم خانگي ببرند، اوضاع خرده‌فروشي‌ها هم 

بهتر مي‌شود. 
  2 همت تسهیلات فقط در 6 ماه 

بر اساس گزارش‌هاي منتشرش��ده در سايت بانك 
مركزي، فقط سراي ايراني )افسريه( در شش ماهه 
نخست امسال 2همت تسهيلات دريافت كرده‌ است. 
در مقابل در همين دوره به 55مجموعه توليد لوازم 
خانگي با دههاهزار شاغل و نيروي كار فقط 16همت 
اختصاص يافته كه سهم هر واحد ‌290ميليارد ريال 
است. علاوه بر اين فقط شهر فرش كه يك‌دهم شهر 
لوازم خانگي به لحاظ مشتري و امكانات است نيز در 
همان دوره 4هزارو‌300ميليارد تومان از بانك‌هاي 

مختلف تسهيلات گرفته است. 
با مقايس��ه اين ارقام مي‌ت��وان نتيج��ه گرفت كه 
متأسفانه بانك‌ها بعد از س��ال‌ها بنگاهداري اكنون 

تسهيلات‌شان را به سمت فروش��گاه‌هاي بزرگ و 
هايپر‌ها هدايت كرده‌اند تا سود بيشتري عايدشان 

شود. 
بانك‌‌ها به جاي ارائه تس��هيلات ب��ه بخش توليد و 
كمك به توليدكنن��ده براي تهيه م��واد اوليه يا در 
اختيار مردم قراردادن تس��هيلات، اقدام به تشكيل 
اعتبار و فروش اقساطي كالاي نهايي لوازم‌ خانگي با 
سودهاي هنگفت به مردم كرده‌‌اند كه اين موضوع 
خصوصاً ب��ه بخش توزي��ع خرد ضرب��ه وارد كرده، 
اين در حالي اس��ت كه در حال حاضر هر فروشگاه 
عرضه‌كننده لوازم خانگي كه بيش از 10سال است 
در اين حوزه فعاليت مي‌كند و جواز كسب يا مغازه 
ملكي دارد، براي اخذ تسهيلات ‌100ميليون توماني 
بايد وثيقه سنگين و دو ضامن معتبر كه حداقل يكي 

از آنها كارمند رسمي باشد، به بانك معرفي كند. 
تبليغات گسترده در رسانه ملي و نصب بيلبورد‌هاي 
فراوان در س��طح ش��هر و اتوبان‌هاي تهران- كرج 
و تهران- قم ب��ه رونق اين هايپر‌ه��ا كمك فراواني 

كرده است.
خبر‌هاي رسيده حاكي اس��ت شهر فرش زماني كه 
مي‌خواس��ت ‌800ميليارد تومان از طريق اوراق از 
بازار سرمايه تأمين مالي كند، در صورت‌هاي مالي 
منتشره خود اعلام كرده بود ‌720ميليارد تومان بابت 

تبليغات در صداوسيما هزينه كرده است. 
نكته حائز اهميت اين است كه راه‌اندازي اين هايپر‌ها 

ش��ايد به دليل مناف��ع مالي ب��راي بانك‌ها و حتي 
شهرداري‌ها بدون اش��كال باشد، اما در بلندمدت با 
حذف خرده‌فروش��ان بازار انحصاري به دست اين 
هايپر‌ها مي‌افتد و آنها هستند كه به مصرف‌كننده 
كالاي م��ورد نظرش��ان را تحميل خواهن��د كرد، 
مانند بلايي كه با ورود تاكسي‌هاي اينترنتي بر سر 
آژانس‌ها آمد يا هايپرماركت‌هاي مواد غذايي كه بر 

سر خرده‌فروشان محله‌ها آوردند. 
هر دو نمونه فوق به بروز بازار انحصاري منجر شده 
اس��ت و با حذف آژانس محله‌ها يا خرده‌فروش��ان 

سود‌هاي كلاني به جيب مي‌زنند. 
   آيا بازار كشش راه‌اندازي هايپر‌ها را دارد

رشد قارچ‌گونه هايپر‌ها در سال‌هاي اخير بدون توجه 
و نظارت دستگاه‌هاي نظارتي به ويژه بانك مركزي و 
رصد نحوه پرداخت تسهيلات كلان در شرايطي كه 
بازار لوازم خانگي بيش از دو سال است در ركود به 

سر مي‌برد، غيرعادي به نظر مي‌رسد. 
ظاهراً بعد از ايجاد شهر لوازم خانگي در قم و سراي 
ايراني در ته��ران، اخيراً هايپر ديگ��ري در قم با نام 
»س��راي بي‌نظير« راه‌اندازي شده اس��ت. بيلبورد 
تبليغاتي اين سراي جديد در كل مسير تهران- قم 

ديده مي‌شود. 
فعالان بازار اين سؤال را مطرح مي‌كنند كه شعبات 
بانك‌هاي مستقر در ش��هر قم چه ميزان تسهيلات 
اضافه دارند كه مي‌توانن��د در اختيار دارندگان اين 
هايپر‌ها که همگي عضو يك خانواده هس��تند، قرار 
دهند؟ آيا در شرايطي كه دستمزد و حقوق خانوار در 
مقابل تورم 40درصدي رشد چنداني نداشته است و 
اقشار متوسط به سمت تعمير يا خريد لوازم خانگي 
دست‌دوم هدايت ش��ده‌اند، بازار كشش راه‌اندازي 

هايپر‌هاي بيشتر را دارد؟
با توجه به گزارش فوق، كنش��گران نسبت به بروز 
بحران در سال‌هاي آتي و تكرار تجربه تلخ »كوروش 

كمپاني« يا »چاي دبش« هشدار مي‌دهند. 
به نظر مي‌رسد دس��تگاه‌هاي ناظر به ويژه سازمان 
بازرس��ي، تعزيرات و از همه مهم‌ت��ر بانك مركزي 
بايد به روش فروش و اخذ تس��هيلات اين هايپر‌ها 
ورود كنند و از حقوق تضييع‌ش��ده خرده‌فروش��ان 
بازار لوازم خانگي و خريداران كالاهاي عرضه‌ش��ده 
در اين هايپر‌ها كه به ظاهر با سود 20 تا 22 درصد 
عرضه مي‌ش��ود اما در اصل تا 30درصد نيز افزايش 

مي‌يابد، دفاع كنند. 
بديهي اس��ت در شرايطي كه رس��انه ملي به دليل 
تبليغات گس��ترده و مناف��ع مالي اي��ن هايپر‌ها و 
شهرداران به دليل منافع مالي‌شان سكوت اختيار 
كرده‌اند، باید دس��تگاه‌هاي متولي با نظارت دقيق 
راه ب��روز هرگونه سوءاس��تفاده و بح��ران بزرگ را 

مسدود كنند.

»جوان« ابهامات تخصيص اعتبارات بانكي به برخي بنگاه‌ها را بررسي مي‌كند

تسهيلات بانكي در جيب ابرفروشگاه‌هاي لوازم خانگي!
كنشگران نسبت به بروز بحران در سال‌هاي آتي و تكرار تجربه تلخ »كوروش كمپاني« يا »چاي دبش« هشدار مي‌دهند
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بهناز   قاسمی
  گزارش   یک

استاد اقتصاد دانش�گاه اهواز معتقد است: 
اگر بتوانيم با ايجاد بسترهاي لازم زمينه‌اي 
براي حضور بخش خصوصي در بهره‌برداري 
از ميادي�ن نفت و گاز مش�ترك كش�ور به 
وجود بياوري�م و موان�ع را از بي�ن ببريم، 
اتفاقات خوبي به لح�اظ انتقال تكنولوژي، 
بهره‌ب�رداري از ميادي�ن و افزاي�ش توليد 
نف�ت و گاز رخ مي‌ده�د. در برنام�ه هفتم 
توس�عه به خوبي ب�ا تمركز ب�ر برنامه‌هاي 
بدون بودج�ه، تصميم به جلب مش�اركت 
بخ�ش خصوصي با ايج�اد جذابي�ت براي 
س�رمايه‌گذاران در اين ح�وزه گرفتیم كه 
ش�اهد توس�عه بيش�تر صنعت نفت و گاز 
كشور و خنثي‌كردن تحريم‌‌ها خواهيم بود. 

      
مرتضي افقه، اس��تاد اقتصاد دانشگاه اهواز در 
گفت‌وگو با »جوان« با اش��اره به اين موضوع 
كه بهره‌برداري از ميادين نفت و گاز مشترك 
كشور ضرورت دارد، تصريح كرد: ورود بخش 
خصوصي داخل��ي و خارجي به اي��ن حوزه و 
بهره‌برداري حداكث��ري از ميادين نفت و گاز 
مش��ترك براي كش��ور نفع دارد. دولت بايد 
زمينه‌هاي لازم را براي حضور بخش خصوصي 

واقعي در بهره‌برداري از ميادين مهيا كند. 
وي ادامه داد: معمولاً مقاومتي را در برابر ورود 
بخش خصوصي به حوزه‌هاي مختلف ش��اهد 
هستيم. بايد اين مسئله حل ش��ود و از توان 
بخش خصوصي داخلي و خارجي بهره ببريم. 
اين استاد اقتصاد دانشگاه خاطرنشان كرد: 
دولت‌ها اساساً پيمانكارهاي خوبي نيستند 
و بايد به وظاي��ف كنترل��ي و نظارتي خود 
بپردازند. هر چقدر نق��ش دولت در اقتصاد 
كم و نقش بخش خصوصي تقويت شود، به 

نفع كشور است. 
افقه گفت: با توجه به اينكه در شرايط تحريمي 
قرار داري��م، براي بخ��ش خصوصي خارجي 
مش��وق‌هايي در نظر گرفته مي‌ش��ود، البته 
اجح��اف در اي��ن زمينه خوب نيس��ت و بايد 
بخش خصوصي داخلي نيز در شرايط برابري 

بتوان��د در بهره‌برداري از ميادين مش��اركت 
داشته باشد. 

وي ادامه داد: شرط ورود بخش خصوصي به 
بهره‌برداري از ميادين اين است كه بوروكراسي 
عريض و طويل موجود را در اين زمينه از بين 
ببريم. تسهيل شرايط در مصوبه برنامه هفتم 
توس��عه كه در راس��تاي ايجاد مش��وق براي 
مشاركت بخش خصوصي طراحي شده، اقدام 

خوبي است. 
استاد اقتصاد دانش��گاه اهواز خاطرنشان كرد: 
اگر بتوانيم با ايجاد بس��ترهاي لازم زمينه‌اي 
براي حضور بخش خصوص��ي در بهره‌برداري 
از ميادين نفت و گاز مش��ترك كشور به وجود 
بياوريم و موانع را از بين ببريم، اتفاقات خوبي به 
لحاظ انتقال تكنولوژي، بهره‌برداري از ميادين 
و افزايش توليد نفت و گاز رخ مي‌دهد. در برنامه 
هفتم توس��عه به خوبي با تمركز بر برنامه‌هاي 
بدون بودجه، تصميم به جلب مشاركت بخش 
خصوصي با ايجاد جذابيت براي سرمايه‌گذاران 
در اين حوزه گرفتیم كه ش��اهد توسعه بيشتر 
صنع��ت نف��ت و گاز كش��ور و خنثي‌ك��ردن 
تحريم‌‌ه��ا خواهيم بود. افقه گفت: متأس��فانه 
تجربه دهه‌هاي گذش��ته نشان مي‌دهد دولت 
تمايل چنداني به ايجاد بس��ترهاي لازم براي 
ورود بخش خصوصي به بخش بالادستي نفت 
و گاز ن��دارد. اميدواريم مصوب��ه جديد برنامه 
هفتم توس��عه با همكاري دولت همراه باشد و 
بوروكراسي‌هاي زائد در اين زمينه از بين برود 
و شاهد حضور مؤثر بخش خصوصي در زمينه 

برداشت از ميادین مشترك باشيم. 
وي ادامه داد: به طور كل��ي، فضاي فعاليت و 
كس��ب و كار در كشور ما س��خت است. براي 
راه‌اندازي يك كارگاه كوچك نياز به مجوزهاي 
متعدد داريم. بديهي اس��ت مشاركت بخش 
خصوصي در پروژه‌هايي مانند بهره‌برداري از 
ميادين نفت و گاز مشترك كشور با بوروكراسي 
عظيمي روبه‌رو است. رفع اين موانع همان طور 
كه در برنامه هفتم توس��عه پيش‌بيني ش��ده 

است، مي‌تواند كارساز باشد.

استاد اقتصاد دانشگاه اهواز در گفت‌وگو با »جوان«:

توسعه صنعت نفت و گاز با بخش خصوصي‌ 
محور رشد اقتصادي است

  گفت‌و‌گو


